
The server appliance market is blazing. Use of appliances is increasing by at least 50% 

a year, according to surveys by IDC and other research groups. The reason is simple, integrating 

software into an appliance gives Independent Software Vendors (ISV’s) better control over 

the entire platform, enhancing performance, reducing service calls and providing more 

opportunities to up sell. 

7 reasons to sell your 
software as an appliance

Safeguard your reputation
When an ISV offers an integrated solution, they avoid software performance issues, loss of their competitive 

edge, and even an unsatisfied customer. Many ISV’s offer their customers suggested configurations or 

BOM’s. Most end users, however, are not computer experts and will purchase a new server based on cost, 

or utilize an in house system using their “best judgment” that it meets your spec.  Improper configurations 

will cause performance and compatibility issues affecting customer satisfaction. 1
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